L'Euro-Accélérateur industriel : un tremplin pour la croissance transfrontalière d'Abat+
Abat+, implantée dans la Sarre, édite des solutions de pilotage numérique dédiées à la production industrielle. Même si l’entreprise allemande se porte bien, elle est fragilisée par sa dépendance à un client principal. C’est pourquoi elle s’est donnée pour objectif stratégique d’étendre son marché au-delà des frontières, en particulier en France, puis dans le reste de la Grande Région. Pour franchir ce cap, elle a sollicité le réseau RECIES / C2IME afin de bénéficier de l’Euro-Accélérateur industriel. Retour sur un exemple inspirant qui montre tout l’intérêt de ce dispositif pour les dirigeants de la Grande Région en quête de croissance transfrontalière.
abat+, éditeur sarrois de logiciels dédiés à la production industrielle
Située à St. Ingbert dans la Sarre, à quelques kilomètres de la frontière française, Abat+ GmbH est un acteur du numérique reconnu dans le secteur industriel. La société s’est spécialisée dans le développement et la maintenance des systèmes MES (Manufacturing Execution Systems), avec son produit phare « PLUS ». Cette solution logicielle de planification, de contrôle de la production, et de gestion de la qualité, est destinée aux sites industriels, notamment aux constructeurs automobiles. Elle est utilisée depuis plus de 15 ans dans l’ensemble des usines Mercedes-Benz. Peu de solutions MES peuvent revendiquer un déploiement couvrant la production globale d’un constructeur de cette envergure. Abat+ travaille également avec des entreprises de production manufacturières (assemblage industriel, biens d’équipement…) souhaitant optimiser leurs processus de fabrication et de logistique.
Au-delà de la technologie, c’est la qualité du support client et l’expertise de l’équipe Abat+ qui font la différence : conseil, amélioration continue, formation, assistance technique et accompagnement post-déploiement font partie intégrante de l’offre.
En parallèle, Abat+ mène des projets d’innovation industrielle pour répondre à la demande de ses clients en utilisant la réalité augmentée pour la formation ou l’assistance des opérateurs et techniciens en usine, ou encore en intégrant de l’intelligence artificielle pour optimiser les flux de production et la vision industrielle.
Son approche repose sur une organisation agile, des équipes multidisciplinaires et une culture d’entreprise collaborative proche de l’esprit start-up, malgré la taille croissante de la structure (250 collaborateurs en 2025).

abat+ sollicite le réseau RECIES / C2IME
Avec une offre de services et de produits solide et éprouvée, des références clients de premier ordre et une expertise technique pointue, Abat+ s’est imposée comme un acteur majeur sur le marché allemand.
Néanmoins, l’entreprise reste vulnérable en raison de sa dépendance à un client principal. Elle souhaite donc diversifier sa base clients en étendant son marché au-delà de la frontière.
C’est ainsi que Dr. Tobias Kiefer, Head of Innovative Software Solutions, et M. Maximilian Hublé, Key-Account Manager, porteurs de projet de la société Abat+, ont sollicité le réseau RECIES / C2IME pour se faire accompagner dans leur développement transfrontalier, en particulier en France. Pour étendre leur zone d’activité, il leur faut adapter leur stratégie au marché français et accroître leur réseau au niveau de la Grande Région. 
Une ambition transfrontalière structurée
Avec l’appui de l’Euro-Accélérateur, Abat+ vise quatre objectifs principaux :
1. Développer la présence commerciale d’Abat+ en France
Sans bureau ni client direct dans l’Hexagone, la présence commerciale d’abat+ en France reste embryonnaire. Avec l’aide de l’Euro-Accélérateur, Abat+ espère identifier des clients potentiels, notamment dans l’industrie automobile et manufacturière du Grand Est, et signer ses premiers contrats sur le territoire français.
2. Accroître la notoriété d’Abat+ dans la Grande Région
Déjà impliquée activement dans les écosystèmes locaux (clusters, réseaux d’entreprises, événements professionnels), Abat+ souhaite renforcer sa visibilité auprès du grand public et des acteurs industriels français. Objectif : bâtir une image locale de confiance, indispensable pour convaincre les premiers clients. 
3. Nouer de nouveaux partenariats stratégiques
Pour accroître l’étendue de son réseau de partenaires industriels au niveau de la Grande Région, Abat+ envisage de diversifier ses relations, à l’échelle internationale notamment.
4. Obtenir des soutiens financiers
Bien qu’ayant réalisé un chiffre d’affaires annuel de 26 millions d’euros en 2024 et disposant d’une situation budgétaire saine, une aide financière serait un plus pour accélérer son développement en France et dans les territoires transfrontaliers, et pour réduire les risques.
Bien qu’ayant réalisé un chiffre d’affaires annuel de 26 millions d’euros en 2024, et disposant d’une situation budgétaire saine, un soutien financier serait un plus pour accélérer son développement en France et dans les territoires transfrontaliers, afin de réduire les risques.
Le coup de boost de l’Euro-Accélérateur industriel
Pour accompagner Abat+ dans son développement transfrontalier, l’Euro-Accélérateur propose des actions concrètes adaptées aux besoins exprimés. 
Pour ouvrir un nouveau marché, l’Euro-Accélérateur aide l’entreprise à identifier des prospects, et la met en relation avec des clients potentiels en France et au Luxembourg, afin de faciliter la prise de rendez-vous et comprendre les besoins locaux.
Pour développer la notoriété d’Abat+ dans le Grand Est, l’Euro-Accélérateur propose à l’entreprise accélérée de mener des actions de communication : aussi, le réseau RECIES lui ouvre des portes vers des relations avec la presse et les médias français ou pour participer à des salons professionnels en France.
Pour accélérer le développement commercial, l’Euro-Accélérateur accompagne l’entreprise dans la recherche de financements externes (montage de dossiers de subventions transfrontalières, aides du Grand Est, programmes européens…).
Pour développer des partenariats stratégiques, le réseau RECIES aide l’éditeur de solutions numériques à identifier les bons partenaires locaux (intégrateurs français, centres de recherche…).
Enfin, pour favoriser la réussite de la démarche commerciale d’Abat+ auprès d’une clientèle française, l’Euro-Accélérateur apporte des conseils sur les aspects culturels liés au marché hexagonal.
Un exemple à suivre pour les porteurs de projets industriels
L’exemple d’Abat+ illustre parfaitement l’intérêt, souvent multiple, pour une entreprise de la Grande Région de faire appel au réseau RECIES / C2IME. Cela montre qu’un accompagnement adapté peut faire la différence, même pour des entreprises déjà bien établies. L’Euro-Accélérateur industriel est un outil hautement stratégique pour les dirigeants qui souhaitent conquérir de nouveaux marchés, tisser des partenariats ou commercialiser un produit innovant au-delà de leur territoire. 





abat+ conçoit et développe “PLUS”, une suite logicielle modulaire de planification, de contrôle de la production et de gestion de la qualité. 
Fondée en 2009 par d’anciens salariés de SAP AG, l’entreprise est aujourd’hui une filiale du groupe allemand abat AG, qui emploie plus de 900 personnes dans le monde. Le site de St. Ingbert concentre à lui seul 250 collaborateurs hautement qualifiés, experts en logiciels de pilotage de la production.
Le groupe abat a réalisé plus de 90 millions d’euros de chiffre d’affaires en 2022, dont une part significative provient d’abat+, forte de ses contrats industriels stratégiques.

